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RÉFÉRENCE DE L’OFFRE
LAO-48428

INTITULÉ DU POSTE
APPRENTI TECHNICO COMMERCIAL H/F (H/F)

LIEU DE TRAVAIL
VIGNEUX-HOCQUET

DESCRIPTIF
La plateforme Proch'Emploi Thiérache et Serre recherche pour une industrie sur le secteur de Vigneux-Hocquet, un apprenti technico commercial H/F. 
 
Rejoignez un projet terrain à forte dimension technique et commerciale 
 
Dans le cadre du développement de son activité, une entreprise industrielle spécialisée dans les équipements agricoles recherche un(e) Technico-Commercial(e) en alternance. 
 
Ce poste s’adresse à un profil curieux, technique et passionné par le monde agricole, souhaitant évoluer vers des fonctions commerciales à forte valeur ajoutée. 
 
Un parcours en deux phases pour monter en compétences 
 
1. Phase technique (immersion & formation) 
Vous serez formé(e) en profondeur afin de maîtriser parfaitement les produits et leur environnement : 
Mise en route des équipements chez les clients 
Démonstration et présentation des machines 
Analyse des retours terrain et remontées au bureau d’études 
Immersion au sein de l’usine pour comprendre la conception et la fabrication 
 
->Objectif : devenir un(e) véritable référent(e) technique produit 
 
2. Phase commerciale (évolution du poste) 
Une fois votre expertise technique consolidée, vous évoluerez vers une fonction commerciale terrain : 
Prospection et développement d’une clientèle professionnelle (BtoB) 
Conseil technique et prescription de matériel adapté aux besoins clients 
Fidélisation et accompagnement  
Participation à des salons professionnels et événements du secteur 
 
-> Objectif : allier expertise technique et performance commerciale 
 
Profil recherché :  
Formation en cours (BUT3e année, Licence pro, école d’ingénieur…) avec une dominante technique / agricole 
Appétence forte pour l’agronomie 
Connaissance du milieu agricole indispensable (stage ou expérience terrain) 
Intérêt pour les machines et équipements agricoles 
Bon relationnel, sens du terrain et esprit d’analyse 
Mobilité exigée (secteur Nord → Centre-Val de Loire) 
Permis B requis (véhicule fourni) 
 
Pourquoi rejoindre cette alternance ? 
Une formation technique complète et concrète sur des équipements innovants 
Un parcours évolutif structuré vers un poste commercial 
Une forte autonomie terrain et un rôle clé auprès des clients 
Une immersion réelle dans l’univers industriel et agricole 
Un accompagnement pour monter en compétences rapidement

CONTRAT PROPOSÉ
Alternance : contrat apprentissage

Déplacements à prévoir


POUR POSTULER
Envoyer votre CV et votre lettre de motivation à :
Plateforme THIéRACHE
thieracheserre@prochemploi.fr
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